
证券代码：000555                                      证券简称：神州信息 

神州数码信息服务股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                         编号：20150530 

投资者 

关系活

动 

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会  

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他 (电话会议) 

参与 

单位 

名称及 

人员 

姓名 

 

证券机构 6家： 

招商证券  
刘泽晶、黄斐玉、许

佳芸、陈凯、周凯凌 
长江证券 于庚宗 

中信证券 王伟、陈英 东北证券 张景煜 

东海证券 刘俊 世纪证券 张建斌 

 

基金\资管类机构 25 家： 

宝盈基金 赵国进 银华基金 李波 

长盛基金 李廷 平安资产 高楠 

淡水泉投资 杜鹃 引领投资 杨伟达 

拾贝投资 杨立 前海人寿保险 黄浩 

凯思投资 祝之会 华电投资 成浩 

谦石投资 赖宏坤 毕盛资产 周俊凯 

天堂硅谷创业集团 吕军 明尚投资 张琦 

第一创业证券 刘丽 洪澄投资 张涛 

北京宏道投资 王亮 博泽资产 缐莹莹 

北京创优合华科技

发展有限公司 
翟峰 新华汇嘉投资 高寒 

上海毅木资产管理

有限公司 
杨倩 腾业资本 温震宇 

上地投资 姜晓峰 台湾富邦投信 吕其伦 

瑞惠资产 应晓晨   
 

时间 2016年 5月 30日上午 10:00-11:00 

地点 北京市海淀区苏州街 16号神州数码大厦会议室 

上市公

司接待

人员姓

名 

华苏科技董事长                            吴冬华 

神州信息战略投资总监                      滑福霞 

神州信息投资者关系经理                    夏冰 



投资者

关系活

动主要

内容介

绍 

 

1、神州信息投资并购遵循什么样的策略？神州信息为何进入通信网络优化业务领域？

以及为何选择华苏科技？ 

答：公司投并购始终紧紧围绕公司的发展战略，以期形成产业互联网的总体战略布局。

公司在金融、农业等行业领域，已逐步形成产业互联网平台落地。在技术服务业务领

域，公司也适应行业发展趋势，逐步整合产业上下游资源，大力推进平台化的发展战

略，以期由专业服务提供商向产业链整合者迈进。 

此次公司并购华苏科技进入移动网络优化服务领域，是基于公司在电信行业的丰

富积累，基于行业客户覆盖、全国服务体系，以及成熟的自动化、智能化产品等服务

优势，所进行的业务扩展，有利于公司资源利用和效益的最大化。同时，中国作为世

界最大的移动通信网络市场，特别是随着 4G 加速商用和 5G 的规划落地，以及移动互

联网应用的快速增长，市场空间将进一步提升，对网络优化服务及用户分析等的服务

需求也将快速增长。公司此次携手华苏科技，是看好我国移动互联网及专业网络优化

服务的未来发展，希望将公司的技术服务领域，由 IT 扩展到 CT，加强在技术服务领

域的 IT和 CT融合创新。 

选择华苏科技，是公司看重华苏科技十几年专注于网络优化专业领域，注重大数

据等技术研发；核心团队稳定而战斗力强；形成了全国性的市场布局，市场和客户结

构良好；网优专业服务质量有口皆碑等竞争力。华苏科技与神州信息在战略、发展理

念等方面高度一致，在客户资源、技术产品等方面可与公司高度协同，因此我们看好

华苏科技与神州信息携手后的未来发展。  

 

2、华苏科技的整体情况如何？突出优势有哪些？华苏科技如何看待网优市场？ 

答：华苏科技从 2003年成立以来，专注于移动通信网络优化服务，在产品技术研发方

面专业化水平较高，拥有一大批国内外的高素质、经验丰富的网优专家人才，在大数

据分析等方面有持续的跟踪和研发。公司坚持通信运营商和设备供应商双轮驱动的客

户策略，公司发展稳健良好。华苏科技在成都、沈阳、西安、广州、福州、济南、北

京等 29个城市开展业务，拥有完善的本地化服务体系，从技术实力、管理能力、服务

质量等均位居全国同行业前列。 

随着我国移动通信行业的飞速发展，用户需求和用户行为也随之变化，从语音通

话需求向流量业务需求转变。传统网络优化手段也在发生变化，需要新技术和商业模

式的推动发展，特别是需要更多的借助于 IT技术进一步提升网优服务水平。尤其是大

数据分析技术将改变网优服务模式，华苏科技在电信大数据的研发方面，开始较早且

持续投入，已形成 Deeplan 大数据分析平台并成功在运营商实现商用，获得运营商客

户的一致认可，将进一步助力运营商提升 4G LTE网络的运营效率与优化质量。华苏科

技坚持推动网络优化走向高端和专业化、智能化的发展方向，努力探索基于互联网、

大数据的业务模式创新。 

国内的移动网络优化服务市场格局，将由分散逐步走向集中，客户采购模式逐步

发展变化，提高了行业服务门槛和服务质量要求，未来网优市场份额将逐渐向技术及

服务优势明显的规模化企业集中，行业也将走向规范和整合。 



面对市场需求的变化及竞争，华苏科技坚持“网络创造价值”，坚持“服务+产品”

的发展模式，坚持利用 IT 技术创新 CT 服务，相信将更好地满足市场及客户的未来需

求，获得更快的发展。 

 

3、Deeplan 平台是什么？它如何帮助运营商进行大数据挖掘？目前 Deeplan平台在公

司收入中的占比有多少？增速如何？对华苏毛利率的提升有多大影响？ 

答：华苏科技的Deeplan大数据分析平台主要涉及网络性能评估、网络资源管理、市场

精准营销、终端大数据及行业大数据应用五大服务主题，其中，网络性能评估、网络

资源管理等网络优化业务模块已开始实现商用，市场精准营销等其他业务模块正在研

发。可帮助运营商： 

1) 运用大数据模型的自动学习和训练，可自动实现对小区级，甚至微区域级的

网络性能评估和监测，并对问题进行准确定位，能够有效提高网络性能评估

的及时性、准确性，为后续制定更为精确、高效的网络优化方案奠定基础。 

2) 通过输入历史的网络数据和运营商发展规划，基于数据分析与预测，确定未

来网络对资源的精准消耗，实现网络资源的精细化管理，进而降低运营商的

运营成本。 

3) 基于众包技术，采集智能终端的用户数据，建模分析移动应用特征行为、无

线网络话务及无线网络资源，从而量化分析出移动通信网络应用业务对无线

资源的消耗，进行定量化定价，以提高无线网络资源利用效率和服务质量水

平。 

4) 分析比对历史数据及参数数据，建立资源与能力服务特征模型，依据网络设

备的运行状况，自动化实现实时动态分析网络资源，并及时下发网络调整指

令及预警等功能。 

华苏科技十分注重研发工作，一直在大数据领域进行探索和准备。2013年，公司

正式组建了国际化的大数据研发团队， Deeplan大数据分析平台的研发进度也随之提

速。目前，该平台已在江苏等多地市进行商用，虽然在公司整体收入中占比不大，但

增速很快。 

  

4、4G 兴起后，移动网络流量业务发展迅猛，4G 用户目前已达到 30%左右的渗透率，

预计未来移动网络用户量的增速将呈什么趋势？ 

答：国内的移动网络用户及其应用仍处于高速发展的过程中，这从两方面可以印证：

一、从数据流量使用情况来看，虽然4G用户渗透率达到30%，增速也很快，主要是原2G

或3G用户转网而带来的增速。但我国数据流量的使用相比其他国家总体还相对较小。

2014年，4G用户的月均数据使用量是700M，而韩国平均是4G，芬兰平均是8G。中国用

户如果从700M提高到4G，对网络的压力可想而知是很大，需要更好的网络优化工作。

另外，目前的移动数据流量水平还无法满足通过移动网络承载物与物相连的需求，即

还无法满足物联网的发展需求。近期在贵阳举行的大数据峰会上，如何使用移动网络

发展物联网成为热点议题，相信未来移动网络对物联网的支撑服务能力将有更多探索



和发展。二、从4G网络建设方面来看，过去两年中国移动基本完成了广域覆盖工作，

今年将加强农村覆盖。从国际成熟市场的经验来看，室内流量的需求会是最大的，约

占70%，因此室内覆盖也还需要加强。此外，中国联通以及近期刚刚获得牌照的广电也

在加大建设规模。因此，从建设来看，4G市场未来两年还存在很大的增长空间，用户

数和单一用户的流量消费也将进一步增加。 

 

5、目前 4G 保持快速建设，请问华苏科技有可能超额完成 2016-2018年的对赌业绩吗？ 

答：对赌业绩往往是要保证做到的业绩承诺，是华苏科技基于当前自身的发展情况做

的业绩预测。随着神州信息与华苏科技的协同发展，在品牌、客户、市场、技术产品

等方面给华苏科技带来更多支持和帮助，相信未来三年华苏科技将获得更好更快的发

展，更多的抓住 4G商用及网优市场集中的机会。战略的高度协同性和业务的成长性，

始终是神州信息投资并购的重要关注点和目标。 

 

在接待过程中，公司严格按照《信息披露管理制度》、《信息披露业务备忘录第 41号—

—投资者关系管理及其信息披露》等规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同

时已按深交所要求签署调研《承诺书》。 

附件清

单（如

有） 

 

日期 
2016年 5月 30日 

 


